
鯖江商工会議所産業振興課 竹下・山本
電話：0778-51-2800 ＦＡＸ：0778-52-8118 Ｅﾒｰﾙ:yamamoto@sabaecci.or.jp

日 時

下記の参加申込書に必要事項をご記入の上、メール又はＦＡＸにてお申込ください。
※ご記入の情報は、㈱福井銀行・鯖江商工会議所で所有し、今後、各種講演会等のご案内及びその他の情報提供に利用いたします。

国 今後のアジア海外戦略を読み解くポイントを解説‼際 化 委 員 会

国際化セミナー

会 場

定 員

参加費

申込方法

問い合わせ

貴事業所名

参加者名

ご住所

令和４年３月１日 （火） １４：００～１６：１０

①Zoomと②会場視聴のハイブリッド開催

①オンライン会議システムZoom※Zoomに関わるご質問はお受けしかねますのでご留意ください。
②鯖江商工会議所 ２階役員会室 （鯖江市本町3丁目2-12）

先着４０名 （②会場視聴は先着２０名）

無料 ※事前にお申込みが必要です。

【主催】 鯖江商工会議所国際化委員会 株式会社福井銀行

１部 講演 １４：００～１５：００

ｺﾛﾅ禍における未来の取引を見据えたﾍﾞﾄﾅﾑ販路開拓のｱﾌﾟﾛｰﾁ(機械部品・工業製品)

講師:村上 知 氏（㈱フォーバル 海外ディビジョン）
内容：ベトナムで販路開拓を成功させるためには日本企業とベトナム企業の商習慣の違いを知ることが

重要です。コロナ禍のオンラインを活用したアプローチが進む中、日本だけでなくベトナムの商習慣
も大きく変わりつつあります。そのような状況を踏まえた中で、ウィズ・コロナに実施すべき日本企
業の販路開拓のポイントを現地商習慣の変化と合わせて説明いたします。

２部 講演 １５：１０～１６：１０

日本企業の海外戦略‐ASEANにおけるM＆A活用の戦略的視点と実務的留意点‐

講師：楠本 隆志 氏（kusumoto Chvalit＆Partners Ltd.（KCP） 代表パートナー）
内容：不確実性を増すグローバル経済において、海外事業の戦略策定のためには組織的な知見の蓄積

が必要であり、海外におけるM&Aの戦略的活用による現地パートナーとの協業は有効な手段とな
ります。コロナ危機を日本企業の海外戦略“再考”の契機とするうえで、本セミナーでは実践的知
見を共有いたします。

このような方におススメです‼
☑ベトナムへの販路拡大の可能性を探りたい
☑海外展開戦略における様々な手法について知りたい

受講無料

フリガナ

℡

E-MAIL

個人情報の取り扱いについて
（上記確認の上、☑してお申込み下さい）

FAX：0778-52-8118 MAIL：yamamoto@sabaecci.or.jp

参加者名
フリガナ

視聴方法
(いずれかに〇）

＠

□同意して申込む

セ ミ ナ ー

ASEAN諸国への事業展開

＠E-MAIL

①Zoom ②会場（会議所）


